
 

 

TRV-MED Kanvas İş Modeli 

     
Kilit Ortaklar 
 

Kilit Etkinlikler Değer Önerileri Müşteri İlişkileri Müşteri Kesitleri 

Emre Sönmez, 
 
Ortaklardan Alınan Kilit Kaynaklar: 
 
Know How transferi, 
Sermaye. 
 
 
ORTAKLIK İÇİN SEBEPLER:  
 
İş uzmanlığı 

 
Tanıtım ve Pazarlama, 
Dağıtım. 
 
  

Müşteriye Sağlanan Faydalar: 
 
İndikatörlerin Türkiye’de üretilmesi 
maliyet avantajı sağlayacaktır.  
 
ÖZELLİKLER  
Düşük Maliyet– Fayda/Maliyet  
açısından yüksek etkililikte. 
 
Yüksek doğruluk oranı  
 
Kullanım kolaylığı  
 
Uygun Fiyat Yapısı– Sürdürülebilir 
rekabet avantajı sağlayan teknoloji 
ile stratejik fiyatlandırma imkânı. 

Müşteriler ile meslek profesyonelleri 
ile iletişim, 
Tıbbi bilgi desteği şeklinde 
olacaktır. 
 

Hastaneler, 
Diş poliklinikleri, 
Veterinerler, 
 
  

Kilit Kaynaklar Kanallar 
 

Know How, 
Ar-Ge, 
Kilit Ortaklar.  

Yılların Sektör Tecrübesi ile oluşan 
bağlantılardan yararlanılacaktır. 
 
Dağıtım Kanalları 

 

Maliyet Yapısı Gelir Kaynakları 
 
İnsan Kaynağı, 
Ar-Ge, 
 
 

  

 

İndikatörlerin Satışından elde edilecek gelir, 

  


